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SETTORE VITIVINICOLO

Vendemmia, Veneto primo
Ma e allarme exporterscs

PREVISIONL Dati e preoccupazioni del gruppo dilavoro formato da Assoenologi, Ismea e Unione Italiana Vini

Vendemmia, il Veneto primo
ma l’export perdera oltre il 4%

Boscaini (Federvini): «Media nazionale, ' Amarone
calera del 10-15%». Salvagno (Coldiretti): «Si paga
lo stop della ristorazione». Zaia: «Viticoltori eroici»

Laura Zanoni

Con 11.059 milioni di ettoli-
tridivino, il Veneto si confer-
ma la prima regione vitivini-
cola in Italia, secondo le pre-
visioni vendemmiali. La
quantita a livello nazionale
in linea con quella dell'anno
scorso (-1%, a 47,2 milioni di
ettolitri), che risente della
congiunturaeconomica e del-
la misura di riduzione volon-
tariadelle rese, dovrebbe con-
sentire all'Ttalia di rimanere
il principale produttore mon-
diale. Ma il mondo del vino
deve fareiconti con una con-
trazione, la prima dopo 20
anni di crescita, delle esporta-
zioni pari al -4% nei primi 5
mesidi questo 2020, caratte-
rizzato dalle restrizioni relati-
ve al Coronavirus, con riper-
cussioni sui canali della risto-
razione e sulle vendite in ge-
nerale.

E il problema riguardera,
probabilmente anche in mi-
sura maggiore, il vino verone-
se. Secondo il gruppo dilavo-
ro congiunto Assoenologi,
Ismea e Unione Italiana Vi-
ni, la situazione economica
internazionale fa registrare
una forte riduzione degli

scambi globali (-11% a valore
e -6% avolume nel primo se-
mestre sullo stesso periodo
del 2019). «Questo dato del
-4%, forse ottimistico, tiene
conto di una proiezione della
situazione attuale senza con-
siderare ulteriori problemati-
che, date da una possibile ri-
presa dei contagi in molti pae-
si e dai fattori di erisi econo-
mica», commenta Sandro Bo-
scaini, presidente di Federvi-
ni e di Masi Agricola. «Il cal-
colo della percentuale si basa
suunamedianazionale, poié
necessario fare una valutazio-
neregionale e perdenomina-
zione. Se la perdita di export
e prevista anche del 12% per
il Prosecco docg, I'’Amarone
potrebbe perdere dal 10 al
15%. Chi fa piu prodotto di
largo consumo e volumi, va
abbastanza bene, chi lavora
prevalentemente su una fa-
scia di vino di pregio sta sof-
frendo. Con l'export verone-
se, intorno al 60-70%, e una
qualitd medio-alta, il vitivini-
colo scaligero &€ dunque desti-
nato a soffrire di pit». «E per
concludere bene un’annata
difficile», prosegue, «avrem-
mo bisogno di un mese di bel
tempo, altrimenti sarebbe
una tragedia. Navighiamo a

vista. Nell'area veronese ¢ sta-
to definito il -5% in Valpoli-
cella, a livello produttivo, sui
vigneti grandinati. Un perio-
do di turbolenze cosi, non lo
ricordo. Dobbiamo contare
sul eredito che Verona ha sui
mercati e continuare a vende-
re prodotti a livello qualitati-
vo emantenere il giusto valo-
re. Abbiamo marchi colletti-
vi da difendere».

«Mi congratulo con tutti i
nostri produttori», commen-
ta il governatore del Veneto
Luca Zaia, «che sono al lavo-
ro. Spesso si parla di viticoltu-
ra eroica per la conformazio-
ne dei terreni; quest’anno ne
possiamo parlare riferendoci
acoloro che nonostantela cri-
si hanno lavorato strenua-
mente per regalare questo
nuovo traguardo al Veneto».

Per Raffaele Borriello, diret-
tore generale Ismea, «desta
preoccupazione la flessione
sui mercati esteri, dopo 20
anni di crescita ininterrotta,
e lo spettro di una recessione
economica globale, ma il si-
stema vitivinicolo italiano &
solido. La vendemmia, per
qualita e quantitd, risponde
al bisogni: una qualita delle
uve buona se non ottima o ec-
cellente, e una quantita in li-

Vignetiin Valpolicella

neacon quelladell’anno scor-
so». La vendemmia in corso
¢quindi una grande opportu-
nita per la ripartenza.
«Ilmercato mondiale del vi-
no pagaloscotto della chiusu-
ra del canale horeca e dello
stop forzato delle attivita le-
gate al turismo», commenta
Daniele Salvagno, presiden-
te di Coldiretti Verona e Ve-
neto. «Le eccellenze veronesi
purtroppo non sono dameno
elenostre aziende stanno sof-
frendo laflessione del merca-
to. Cio perovalettoanche co-
me uno stimolo per i nostri
imprenditori che hanno sem-
predimostrato intraprenden-

za: durante il lockdown mol-
te cantine si sono attrezzate
per il delivery. E non sono
mai mancate sinergia e colla-
borazione con i Consorzi di
tutela per garantire la valoriz-
zazione del prodotto».

Per il presidente dell'Unio-
ne italiana vini, Ernesto Ab-
bona, «il bilancio previsiona-
le dellavendemmia si annun-
cia positivo e I'annata molto
interessante; ora diventa ne-
cessario sostenere la ripresa
dei mercati e dell’export con
nuovi investimenti, aumen-
tando la dotazione dellOcm
promozione». e
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