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VINO. Al via liniziativa di Donne Impresa di Coldiretti Verona dedicato a 14 partecipanti con eta media di 30 anni

Un corso prepara «brave cantiniere»

Trale materie, marketing,
comunicazione e inglese
Recchia: «Formazione

per sfruttare opportunita»

Nuove professioniste a scuo-
ladi vino grazie alla Coldiret-
ti. Ha preso il via in questi
giorni il corso «Labrava can-
tiniera 5.0» iniziativa pro-
mossada Donneimpresa, at-
traverso l'ente di formazione
Impresa Verde Verona.

Al percorso formativo, cheé
finanziato dalla Regione, par-
tecipano 14 donne con un'eta
media di 30 anni ed esperien-
ze professionali diverse. Ciso-
no giovanissime appena di-
plomate, laureate in psicolo-

gia che si interessando del
comportamento dei consu-
matori e delleloro scelte deci-
sionali, donne che hanno vis-
suto all’'estero per anni ed ora
vogliono consolidare il pro-
prio futuro nella commercia-
lizzazione del vino e, ancora,
chi é orientato al marketing e
chi preferisce dedicarsi alla
vendita diretta.

«Sono tante le opportunita
di lavoro nel mondo del vino,
che possono essere sfruttate
sulla base di attitudini ed in-
teressi», ha sottolineato,
all’avvio dell'iniziativa, Chia-
ra Recchia, responsabile pro-
vinciale di Donne Impresa
Coldiretti e produttrice di vi-
no a Jago di Negrar. «Certa-

ChiaraRecchia, responsabile di Donne Impresa ColdirettiVerona

mente & necessario ampliare
le proprie conoscenze e com-
petenze attraverso la forma-

zione e lascolto delle espe-
rienze dirette di docenti e pro-
duttori, senza tralasciare la
conoscenza sulle origini dei
vini, sulla storia e la geogra-
fia dei territori», ha afferma-
to Recchia «Il vino rappre-
sentanon soltantoun prodot-
to, ma anche il luogo in cui
esso nasce, le sue tradizioni e
peculiarita. E poi», ha preci-
sato ancora Recchia «servo-
no la tenacia e la passione di
cui sono particolarmente do-
tate le donnes».

11 corso ha I'obiettivo di svi-
luppare competenze profes-
sionali in ambito nazionale e

internazionale, anche attra-
versol'uso degli strumenti di-
gitali, per un approccio inno-
vativo alla commercializza-
zione del vino.

Durantele 345 ore di forma-
zione, che si svolgono dal lu-
nedi al venerdi a tempo pie-
no, le corsiste apprenderan-
no, tral'altro, teeniche di mar-
keting, comunicazione, degu-
stazione ed acquisiranno co-
noscenze ambientali, natura-
1i, artistiche e culturali del ter-
ritorio vitivinicolo veneto.
Completerannoil corsolezio-
ni di Business English da par-
te di docenti di madre-lingua
inglese ed & previsto un tiroci-
nio di due mesi in aziende vi-
tivinicole o consorzi di tute-
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